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Analyse prédictive des ventes de distributeurs 
automatiques

Logan Watin

L'entreprise mandante possède un parc d'automates de

distribution de plats précuisinés dont les menus changent

chaque semaine. Du fait que les paiements soient en

liquide, le détail de leurs clients leur sont inconnu.

Les erreurs de prévisions des ventes ont un impact

important sur la rentabilité de l'entreprise, que ce soit en

raison des ventes manquées lors de ruptures de stock, ou

au contraire lors de stocks d'invendus importants.

* Coefficient de corrélation entre la valeur prédite et la valeur réelle

1. Quelle quantité de chaque plat produire ?

2. Comment les répartir dans les différents distributeurs ?

Notre solution est de fournir un système d'aide à la

décision utilisant un algorithme d'apprentissage qui prédit

la demande pour chaque plat au cours d'une semaine.
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